APRENDIZAJE DE CALIDAD E INNOVACION

ESCAPARATISMO EN
TIENDAS DE IMAGEN Y
SONIDO, INFORMATICA'Y
TELEFONIA

Dirigido a:
Objetivos:

La elaboracién del presente curso se basa en la profunda experiencia de profesionales del sector
con amplia experiencia, asi como en el conocimiento que poseen de las necesidades de los
alumnos. En su disefio también han participado expertos del sector de la formacién por lo que se
incorpora al presente curso un método motivante que garantiza el éxito de la formacién impartida
aplicando técnicas eminentemente practicas. Se estructura distribuyendo sus contenidos en
capitulos, temas y apartados, ademas de contener un importante nimero de aplicaciones

practicas y cuestiones.
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12.10 Medios - Pinturas
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15.3 Aplicacién de luz a un local

15.4 Sombras y color

15.5 Ejercicio de reflexion

15.6 Cuestionario: La iluminacion

16 Tipos de clasificaciones
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17 El escaparate en tiendas de imagen y sonido, fotografia y telefonia
17.1 El escaparate en las tiendas de imagen y sonido
17.2 El escaparate en las tiendas de fotografia y telefonia

17.3 Ejercicio de reflexion

17.4 Cuestionario: Escaparatismo en tiendas de imagen, sonido y fotografia
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Duracion: 30 Horas

Fecha Inicio: -

Fecha Fin: -

Horario: -

Lugar Imparticion:  Consultar
Precio: 210,00€
Descuentos: PRECIO UNICO
Tipo de Formacioén: -

Requisitos: Consultar

Calendario: Estamos actualizando el contenido, perdona las molestias.

* Delfin Formacion es una entidad inscrita y acreditada en el registro de Centros y Entidades de
Formacion Profesional para el Empleo de la Comunidad Valenciana.

* Si tienes cualquier duda, por favor llamanos al 965 34 06 25 o envianos un WhatsApp al 607 74
52 82, te responderemos lo mas rapido posible.

* S6lo se considera como alumno/a matriculado/a en el curso a aquella persona que haya
completado la ficha de inscripcion y pagado el importe total de la accién formativa antes del inicio
del curso. Delfin formacién se reserva el derecho a anular o aplazar este curso si no se llega a

cubrir un minimo de inscripciones.
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